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PISAPIA COSTRETTO AD AFFIDARSI ALL’ASSESSORE CHE VUCLE CEDERE SEA ESERRAVALLE AF2I

TABACCI TIENE MILANO SOTTO SCACCO

(Follis e Ricciardi a pag. 11)
L'ASSESSORE AL BILANCIO DI PALAZZO MARINO HA IN MANO LE STRATEGIE DELLE PARTECTPATE

Tabaccl tiene Milano sotto scacco

Con i conti in crisi, Pisapia sempre piu
costretto ad affidarsi al politico centrista
Che punta a cedere Serravalle e Sea a F2i

p1 MANUEL FoLLIS
E RAFFAELE RiCCIARDI

Ly 7. 7

1 sono due temi caldi sulla
scrivania del sindaco di Mi-
lano, Giuliano Pisapia: Ser-
ravalle e Sea. In entrambi
i casi il primo cittadino, che for-
malmente dctiene le deleghe sulla
gestione delle partecipate, ha inca-
ricato informalmente 1" assessore al
Bilancio, Bruno Tabacci, di occu-
parsi dei dossier. Un atto di fiducia
che implica un costante feeling tra
sindaco e assessore, ma nonostante
il quale resta la sensazione (sia a
Palazzo Marino sia ai vertici delle
partecipate) che Tabacci s1sia mos-
50, almeno in passato, con molta
autonomia. lippure pian piano le
strategie e i progetti dell’asses-
sore al Bilancio hanno iniziato
a fare breccia anche in coloro
che inizialmente erano scettici,
se non palesemente contrari. Di
fatto Tabacci € riuscito a tenere
sostanzialmente sempre piu in
scacco la giunta e il sindaco di
Milano in molto meno tempo
di quanto & servito al ministro
dell’Economia, Giulio Tremon-
ti, per prendcre in mano lo spar-
tito e dettare i ritmi del consiglio
dei ministri e del governo in ge-
nerale. Lo spauracchio & il me-
desimo, quello dei conti non in
ordine con lo spettro del commis-
sariamento, un rischio che seppur
poco probabile, pero Pisapia non
puo permettersi di comrere. E cosi
Tabacci sta tirando le fila sia della
traitativa per la cessione del 18%
di Serravalle, sia delle sorti di Sea.
Nel primo caso la partita, come ri-
cordano all’interno di Palazzo Ma-
rino. & nrettamente politica. Andata

deserta la prima asta per la vendita
delle azioni (prezzo 170 milioni),
Tabacci & intenzionato a ripropor-
re la cessione per 145 milioni. Nel
frattempo, perd, sono cambiate le
condizioni di vendita.

La Provincia di Milano ieri ha
ufficializzato la modifica dell’arti-
colo 14 dello statuto di Serravalle.
Atfraverso quesia variazione vie-
ne assicurata al secondo azionista
di maggioranza relativa, anche
privato, la presenza di un proprio
rappresentante nel consiglio di
amministrazione della conces-
sionaria. Il prezzo di vendita per
qualcune dovrebbe essere pitt alto,
Ne & convinto il Pdl, cui ha fatto
eco 1! presidente del consiglio co-
munale, Basilio Rizzo: «A seguito
della riunione dei capigruppo ab-
biamo fatto richicsta alla segreteria
dell’assessorato al Bilancio di far
partire la domanda di una nuova
perizia da parte di Dexia sulla va-
lutazione di Serravalle. Alla luce di
quanto approvato dalla Provincia,
ritengo condivisibile la posizione
di chi chiede una nuova valuta-
zione, anche perché mi sembra
plausibile che, una volta introdot-

ta la rappresentanza

in cda del socio di

minoranza, la valu-

tazione della societa

possa cambiare».

Ma quanto vale Ser-

ravalle? La societa

come anticipato da

MF-Milano Finanza

ha chiuso il semestre

con un utile netto di 15.6 mihion
e un mol di 50,2 milioni. Nell ul-
tima valutazione informale fornita
da Dexia ai tecnici del Comune si
legge che «una rappresentanza in



cda correlata al numero di azioni
possedute ¢ la situazione norma-
le del diritto societario» e quindi
«non e rinvenibile nella teoria o
nella prassi alcun metodo per va-
lutare il valore di una governance
ordinana», In piti la rappresentanza
in cda «offre vantaggi gestionali te-
orici, la cui effettiva sussistenza in
concreto e esposta a notevoli fattori
di aleatorieta» e infine non si pud
«escludere a priori che un parteci-
pante all’asta possa attribuire va-
lore zero alla modifica statutaria».
Ora s1 chiede di aggiornare questa
valutazicne dopo la modifica del-
lo statuto, anche se le motivazioni
gia espresse sembrano escludere
un aumento del valore della quo-
ta. Eppure c¢’¢ chi ha letto questo
documento come funzionale alla
strategia dell assessorato al Bilan-
cio e ¢'e chi, anche all’interno del
Comune, teme che la quota Serra-
valle possa finire nefle mani di un
soggetto privato come F2i (1'uni-
co candidato per 1’acquisto) a un
prezzo non di mercato. D1 sicuro
Vito Gamberale, numero uno del
fondo nfrastrutturale, cerchera di
pagare il minor prezzo possibile.
D’altronde il suo obiettivo alla
guida di F2i & sempre stato quello
di massimizzare il piti possibile i
rendimenti della sgr.
Proprio per questo Tabacci, da
sempre scettico sulla quotazione
di Sea, ha puntato sulla possibile
cessione a F2i della quota di Ser-
ravalle insieme a un pacchetto di
azioni della societa che controlla
gli aeroporti milanesi. Una pillola
amara da buttare giu, soprattutto
per alcuni esponenti della maggio-

ranza, ma che «il Tremonti di Mila-
no» sta pian piano facendo passare
come |"unica strategia possibile per
salvare capra (I’equilibrio di bilan-
cio) e cavoli (la spinosa cessione di
Serravalle che cosi com’e ¢ poco
appetibile per chiunque). L'ipo di
Sea per il momento procede senza
intoppi e 1 vertici della societi sono
in attesa dei risultati delle ricerche
di mercato (che forniranno un’in-
dicazione ulteriore sulla percorri-
bilita della quotazione in questa
fase economica). Ma ¢ I’azionista
di maggioranza che determina le
strategie da seguire e dal quale
dunque dipende la quotazione. Sea
resta un gioiello per I’amministra-
zione, sia alla luce dei risultati sui
nove mesi, che segnano una cresci-
ta in tutte le voci industriali (pas-
seggeri, voli e merci), sia alla Juce
del nuovo contratto di programma
siglato ¢on I’Enac, che non potra
che aumentamne il valore. L'ipo &
sostanzialmente un aumento di ca-
pitale, dal quale dunque il Comune
non incasserebbe cash, mentre la
cessione di una quota direttamente
permetterebbe di fare cassa subito.
Un altro degli argomenti sui quali
spinge Tabacci. Sempre pil regista
delle strategie di Palazzo Marino.



